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Nattaporn Santhanawit
(ณัฐพร สันธนะวิทย์)

• ณัฐพร สันธนะวิทย์ เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการพัฒนาธรุกิจ ซึ่งมีประสบการณ์ท างานกว่า 10 ปีในองค์กรไทยและนานาชาติ 
และมีประสบการณ์ด้านการวางแผนธุรกิจอีก 10 ปี

• ณัฐพร เป็นผู้ประกอบการต่อเนื่อง (Serial Entrepreneur) ที่ปั้นแผนธุรกิจให้เป็นธรุกิจข้ึนจริง ตัวอย่างเช่น บริษัท พาวเวอร์ 
พรอน โพรดิวเซอร์ จ ากัด ซึ่งได้รับเงินสนับสนุนจากผู้ลงทุนชาวแคนาดา และบริษัท เอ็ม พาวเวอร์ (ประเทศไทย) จ ากัด ซึ่ง
ได้รับเงินสนับสนุนจากผู้ลงทุนทั้งชาวไทยและชาวอเมรกิัน

• ณัฐพร ได้รับเชิญให้เป็นวิทยากรรบัเชิญให้กับหลายมหาวทิยาลัยช้ันน าของประเทศ ในสาขาวิชาที่เกี่ยวข้องกับการพัฒนา
แผนธุรกิจ เช่น จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลยั มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ และมหาวิทยาลยัเกษตรศาสตร์

ประสบการณ์ท างาน:

Managing Director

Business Development Director

Managing Director

Managing Director

การศึกษา:
• ปริญญาตรี คณะเศรษฐศาสตร์ 

มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์
• ปริญญาโท ทางการตลาด 

หลักสูตรนานาชาติ (MIM)
คณะพาณิชยศาสตร์และการบัญชี
มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์

Business plan competition Highlights:
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What can be business model 

for Power Prawn?
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Tell them what they do not understand

Tell them what you know

≠



White Shrimp
Black Tiger

Shrimp

$3.3/kg $3.9/kg

Marine
(Salt Water)

Freshwater Prawn

$7.0/kg

Freshwater

Thailand Market Value : USD 3.7 Billion
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Delight
ความปลาบปลื้ม



Sumitomo Corporation 9-10 November 2015

มีสินค้าหรือบริการอะไรบ้างที่คุณปลื้ม
จนอดไม่ ได้ที่จะเล่าให้ครอบครัวหรือเพื่อนของคุณฟัง?



Source: Ramfelt, Kjellberg, and Kosnik (2014) ”Gear Up: Test Your Business Model Potential and Plan Your Path To Success, John Wiley & Sons” Do Not copy or Distribute.

AQUISITION

CUSTOMER

DELIGHT

BUSINESS MODEL

PARTNER

COMPETITORS

BORN GLOBAL

TEAM

REALITY CHECK

INTRODUCTION



AQUISITION

CUSTOMER

DELIGHT

BUSINESS MODEL

PARTNER

COMPETITORS

BORN GLOBAL

TEAM

REALITY CHECK

INTRODUCTION

ของที่ดีที่สุด ของที่ลูกค้าซือ้≠







Source: Ramfelt, Kjellberg, and Kosnik (2014) ”Gear Up: Test Your Business Model Potential and Plan Your Path To Success, John Wiley & Sons” Do Not copy or Distribute.

ลูกค้าชอบเล่าเรื่องที่ท าให้พวกเค้าปลื้ม!

Delight

ประสิทธิภาพ
ประโยชน์ ใช้สอย
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ว้าว! นี่มันสุดยอดเลย!!



Source: Ramfelt, Kjellberg, and Kosnik (2014) ”Gear Up: Test Your Business Model Potential and Plan Your Path To Success, John Wiley & Sons” Do Not copy or Distribute.
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ยื่นโทรโข่งให้ลูกค้า 
ช่วยให้พวกเขาเล่าเรื่องได้อย่างไหลลื่น “friction-free storytelling”

เรื่องเล่าที่น่าสนใจ
เรื่องของ Delight



Source: Ramfelt, Kjellberg, and Kosnik (2014) ”Gear Up: Test Your Business Model Potential and Plan Your Path To Success, John Wiley & Sons” Do Not copy or Distribute.
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Business Model
โมเดลธุรกิจ
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Source: Ramfelt, Kjellberg, and Kosnik (2014) ”Gear Up: Test Your Business Model Potential and Plan Your Path To Success, John Wiley & Sons” Do Not copy or Distribute.
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Source: Ramfelt, Kjellberg, and Kosnik (2014) ”Gear Up: Test Your Business Model Potential and Plan Your Path To Success, John Wiley & Sons” Do Not copy or Distribute.
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• No Assembling Cost
• No Delivery Cost





Let’s create a business model!



Magic Spray
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